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Informationen i presentationen dr allmdnt hallen och varken kan eller ska ersdtta juridisk radgivning i det enskilda fallet.
De allmdnna villkor som gdller for vara tjdnster dar tillgangliga pa vinge.se.



Varfor forhandla med leverantorer?

Forstaelse
for parternas Okad
forutsittning flexibilitet
ar

Vilavvigda
Balanserade priser
avtal
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Ndr far man forhandla i en offentlig
upphandling?

* Alltid tillatet enligt LUF, LUFS och LUK
 Alltid tillatet enligt 19 kap LOU

* Tillatet enligt 6 kap LOU om
* Inga lattillgangliga 16sningar

* Formgivning eller innovativa losningar

Komplexitet eller riskfyllt kontraktsforemal

Svart att precisera tekniska specifikationer

Ogiltiga eller oacceptabla anbud
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Vad far man forhandla om?

» Forbattringar 1 anbuden

* Priset
e Kommersiella villkor

 Teknisk prestanda och losningar

 Ej tillatet att ”forhandla bort™ skallkravsbrister 1 anbud

 Ej tillatet att forhandla om bestéllarens skallkrav eller
utvarderingsmodell




Fordelar
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Mojlighet att hantera ovéntat utfall

Mojlighet att hantera kostnadsdrivande
krav och villkor

Forhandlade villkor langsiktigt hallbart

Minskad risk vid framtida tvister (NJA
2021 s 643)

Overprovningsrisk?

Nackdelar

Viktiga krav kan gé forlorade

Mer arbete efter anbudsoppning
Tidskrdavande

Mer omfattande utvirderingsmodell

Overprovningsrisk?



Vad vill ni inte forhandla

Folj likabehandlingsprincipen i alla
Utviarderingsmodellen — hur utvarderas utfallet i6r :
Anbudssekretessen — dela inte information om andras anbud

Dokumentera!




Ett alternativt tillviigagangssiitt

* Anvinda selektivt forfarande (eller annat tvastegsforfarande)

» Skicka utkast pa avtal och tekniska krav pé remiss till de
leverantorer som har kvalificerat sig

* Frivilligt for leverantorer att lamna synpunkter

* Darefter ”fixera” avtalsvillkor och tekniska krav och ta in anbud
dar forhandling inte ingar
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