
Mötesplats offentliga affärer 2024

Informationen i presentationen är allmänt hållen och varken kan eller ska ersätta juridisk rådgivning i det enskilda fallet. 
De allmänna villkor som gäller för våra tjänster är tillgängliga på vinge.se. 
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Varför förhandla med leverantörer? 
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När får man förhandla i en offentlig 
upphandling?

• Alltid tillåtet enligt LUF, LUFS och LUK

• Alltid tillåtet enligt 19 kap LOU 

• Tillåtet enligt 6 kap LOU om

• Inga lättillgängliga lösningar 

• Formgivning eller innovativa lösningar

• Komplexitet eller riskfyllt kontraktsföremål 

• Svårt att precisera tekniska specifikationer

• Ogiltiga eller oacceptabla anbud
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Vad får man förhandla om?

• Förbättringar i anbuden

• Priset

• Kommersiella villkor 

• Teknisk prestanda och lösningar

• Ej tillåtet att ”förhandla bort” skallkravsbrister i anbud

• Ej tillåtet att förhandla om beställarens skallkrav eller 
utvärderingsmodell
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• Viktiga krav kan gå förlorade

• Mer arbete efter anbudsöppning

• Tidskrävande 

• Mer omfattande utvärderingsmodell

• Överprövningsrisk?

• Möjlighet att hantera oväntat utfall

• Möjlighet att hantera kostnadsdrivande 
krav och villkor 

• Förhandlade villkor långsiktigt hållbart

• Minskad risk vid framtida tvister (NJA 
2021 s 643)

• Överprövningsrisk?

Fördelar Nackdelar



• Vad vill ni förhandla om och hur?

• Vad vill ni inte förhandla om?

• Följ likabehandlingsprincipen i alla moment

• Utvärderingsmodellen – hur utvärderas utfallet i förhandlingarna?

• Anbudssekretessen – dela inte information om andras anbud

• Dokumentera!

Att tänka på
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Ett alternativt tillvägagångssätt

• Använda selektivt förfarande (eller annat tvåstegsförfarande)

• Skicka utkast på avtal och tekniska krav på remiss till de 
leverantörer som har kvalificerat sig  

• Frivilligt för leverantörer att lämna synpunkter

• Därefter ”fixera” avtalsvillkor och tekniska krav och ta in anbud 
där förhandling inte ingår



Tack!
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