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Varför finns Tendium?
För att Sverige förtjänar en bättre offentlig marknad med…

→ Låga trösklar för leverantörer att delta

→ Hög insyn och låg risk för korruption

→ Hög konkurrens → effektiv användning av 

skattepengar

→ En marknad där det bästa erbjudandet vinner, och 

där den administrativa bördan inte styr deltagande



Vem är jag?

→ Tidigare produktchef och dataansvarig på 

Tendium

→ Nu Go-to-market-ansvarig, nya marknader 

→ Expert på upphandlingsdata och offentliga 

datakällor

→ Aktiv i EU:s utveckling och digitalisering av 

upphandling

→ Drömmer om en öppen, transparent och 

effektiv offentlig marknad



Vårt perspektiv på AI

→ För oss är AI ett verktyg inte en lösning

→ MEN! Det är nog det kraftfullaste verktyget på flera år

→ Potentialen är enorm för att hjälpa till i lösningen på många problem

→ I Tendium så applicerar vi det där det skapar reellt värde



Vad behöver man tänka på?
“Du kan inte outsourca ansvar”

→ AI kan ha fel

→ Kan fortfarande skapa värde

→ Stirra dig inte blind på risker och mardrömsscenarion

→ Ha tydliga mål

→ Vad är det vi vill göra?

→ Hur gör vi det?

→ Vad är en felmarginal vi är OK med?

→ Börja smått! Mät framsteg!



Effektiv AI kräver bra data
“SISO - Shit in, shit out”

→ Kvalitén på data spelar stor roll

→ Måste också vara tillgänglig

→ I Sverige är mycket data inlåst i system eller ostrukturerad i filer 

såsom PDF:er. I värsta fall till och med på papper!

→ Tendium har samlat in och strukturerat upp data sedan vi 

grundades 2018



AI i praktiken - Leverantör
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Enklare sök

→ Du behöver inte längre vara en expert på 

sökparametrar - skriv vad du vill ha!

→ Få ett mått på relevans, baserat på all 

information



Snabbare bedömningar

→ Med hjälp av AI-sammanfattningar 

förstår du vad uppdraget innebär

→ Snabbare initiala bedömningar kring 

relevans och vad man måste kvalificera 

vidare



Go global!

→ Använd AI för att rasera språkbarriärer
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Förstå detaljer direkt

→ Ställ frågor om upphandlingsdokumenten

→ Oavsett hur upphandlingen ser ut, kan du 

agera konsekvent

→ Oavsett hur utspridd information är, får 

du den sammanfattad

→ Referenser till källan gör att du kan läsa 

vidare och kontrollera viktiga detaljer



Hitta tidigare upphandlingar

→ Tidigare upphandling ger dig inblick i

→ Konkurrens

→ Vad som skiljer sig år

→ Hur mycket kontraktet faktiskt varit 

värt



Förstå vad som ska göras, och gör det

→ Få hjälp direkt med att strukturera upp de 

uppgifter du måste göra för att du ska ha 

ett anbud som uppfyller alla krav

→ Få hjälp med att exekvera - hitta rätt 

bilaga, skriv ett svar m.m - baserat på din 

information

→ Fokusera på att höja kvalitén (och kanske 

att få tag på kollegan som aldrig svarar), 

inte på administration
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Gör det inte bara på nya möjligheter

→ Allt som vi nämnt hittills kan man såklart 

göra även på historiska upphandlingar

→ Det som nu är avtalat, löper 

ofrånkomligen ut

→ Mycket upphandlas på nytt - behov 

försvinner inte



Uppsummering



Verktyg som inkluderar AI är här för att stanna

→ AI är ett verktyg, inte en lösning i sig

→ Att förstå vad man kan och bör använda dessa verktyg till, kommer vara lika 

viktigt som det var att lära sig hur en dator fungerade för 25-30 år sedan

→ När det kommer till försäljning mot offentlig sektor, kan man använda det i princip 

genom hela anbudsprocessen

→ I slutändan handlar det om att frigöra tid, och göra det som spelar roll

→ Har du tillgång till rätt information - information med hög tillgänglighet och kvalité 

- kan du ta det till ytterligare en nivå



Sälj mer till offentlig sektor. Enklare.

Tusentals företag använder Tendium dagligen



Tack!
Läs mer på tendium.ai eller kontakta 
mig på samuel@tendium.com

http://tendium.ai
mailto:samuel@tendium.com
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